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IMERSADO EM POWER BI
& DAX Avancado

A

16,17 e 18 de junho
Alphaville/SP
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3 DIAS DE IMERSAO PARA PARA TE TRANSFORMAR EM
UM EXPERT EM POWER BI E LINGUAGEM DAX A
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0S 3 PILARES
IMERSAO DAX AVANGADO



Ol

CONHECIMENTO TECNICO

Vocé saird preparado para
realizar andlises avancadas em
cendrios reais aplicando as
mais diversas técnicas da
Linguagem DAX.

02

NETWORKING

Vocé estard lado a lado com
profissionais de alto nivel,
selecionados, e que assim como
vocé buscam se desenvolver e
crescer na carreira.

03

EXPERIENCIA PRATICA

Vocé terd acesso a experiéncia
de negbcios de anos de prética
dos Mentores referéncia em
Power Bl e negécios no Brasil.
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QUEM E LEONARDO KARPINSKI?

e MVP e Instrutor Certificado Microsoft

e +6 anos de experiéncia em Andlise de Dados
e Consultoria em centenas de empresas

e +35 mil alunos capacitados

e Fundador da Power Bl Experience
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VOCE VAI APRENDER COM QUEM VIVE 0
MUNDO DOS NEGOCIOS E AJUDA
EMPRESAS E PROFISSIONAIS
DIARIAMENTE COM ANALISE DE DADOS



MENTORES

NETO VIEIRA KLAUS SCHUTZ ROBERSON PINHEIRO
¢ " POWER BI

AL =nIENCE



ESTAMOS EM BUSCA DE MAIS
PROFISSIONAIS #INCOMPARAVEIS
QUE FAZEM A DIFERENGA NO MERGADO.






Jrtoncs | (R

MAIOR IMERSAD ‘ .
PRESENCIAL

de Power Bl do Brasil |

! POWERBI _ _
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http://www.youtube.com/watch?v=7bDdWFJEcKU

DIA 1
CONSTRUINDO UMA BASE SOLIDA



VEJA 0 QUE VOCE VAI APRENDER

DIA 1 e Tudo comega com uma boa Modelagem de Dados
Construindo uma e O que é melhor: modelos normalizados ou desnormalizados
base sdlida

e Relacionamentos de Muitos para Muitos

e O que élinguagem DAX e as suas principais fungdes

( \ e O conceito mais importante em DAX: Contextos de Avaliagdo
FOCO:
Vocé vai aprender os conceitos e as técnicas e  Funcgdes de tabelq, fungdes iteradoras, fungdes de inteligéncia
corretas para vocé dominar a temida de tempo, e muito mais

Linguagem DAX e nunca mais sofrer na hora

de criar medidas avangadas no Power BI. e Domine afungéo CALCULATE
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DIA 2
ANALISES AVANGADAS COM DAX



VEJA 0 QUE VOCE VAI APRENDER

DIA 2

Andlises avancadas
com DAX

(FOCO: \

Vocé vai aprender a fazer os mais avangados
cdlculos aplicando diversos padrées da
Linguagem DAX para resolver cendrios reais e

trazer andlises que impressionam qualquer

Cmpresa, gestor e cliente. j

Budgeting: Realizado x Meta

Rateio de metas

Célculos de acumulados

Totais e médias méveis
Comparagdes Ano x Ano e Més x Més
Segmentagdo dindmica RFV
Clientes novos x antigos

Andlise de cendrios (simulagéo)
Andlise ABC (Pareto 80/20)

Andlise de Cross-Sell

Médias para diferentes dimensdes
Comparacgdo entre diferentes periodos

Ranking e Top Performers
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DIA3
0 PODER DA UNIAO ENTRE DAX E
STORYTELLING



VEJA 0 QUE VOCE VAI APRENDER

DIA 3 e Como usar Storytelling para obter Insights

O poder da unido entre e Destacando valores em grdficos

DAX e Storytelling

° Readlizado x Meta com rateio de metas

e Andlise Bridge

(FOCO: \ e Andlise de inadimpléncia com aging

Vocé vai dominar as técnicas de visualizagéo
- ; ; e Criando um Fluxo de Caixa com Saldo Inicial e Final
que utilizamos nos nossos clientes, e unir as
andlises avangadas com DAX para criar

T e et iohaise dalalto Impacto e Construindo um Demonstrativo de Resultados (DRE)

Cue vdo encantar seus usudrios. j
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Olha s6 o que vocé sera capaz de criar apds a Imerséo!

* ;;;m " ” VISAO ANO MEs ANALISE SELECIONADA

sxeeniznce | SEGMENTACAO DE PRODUTOS [ves <] [ ] [foses I [ v] Y«
Selecione o percentual de faturamento FATURAMENTO POR GRUPO DE PRODUTO

60% o I o 20% 80%
e ol B 357159 o e e [
f lizando RS 5571943 87 ’

DETALHAMENTO PARETO - RANKING

Produto Rank
a

Produto 12342557
Produto 12304561
Produto 12096242

Produto 12048678
Total

> <>

Rank LY Faturamento Preco médio
20 R$292190 R$ 95,58
3 JRSE7S01  R$349.49
2 RSEGs.181 R$ 391,57
17 RSi77038  R$ 30897
R$ 6.978211 R$ 310,75

FATURAMENTO REALIZADO VS MEDIA DO PERIODO

R$ 1,0 Mi
R$ 581.518

Clique aqui para analisar a curva ABC

Margem % Margem
R$10132 N 38%
R$ 69477 I  26%
R$ 92206 [N 45%
R$64433 [  36%

R$ 3.098.759 44%

Fermentos

Oleos

Farinhas

Cachaca

Farofas

Doces

Azeites

Temperos

R$ 0,9 Mi

R$ 0,9 Mi

T e
. R$ 0,3 Mi
. R$ 0,3 Mi
. R$ 0,3 Mi
. R$ 0,2 Mi
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Olha s6 o que vocé serd capaz de criar apés a Imersdo!

R ,;;; . VISAO ANO MEs ANALISE SELECIONADA
> QERIENCE | REAL vs. METAS | MEs v | | 2018 v I | Todos v I | Faturamento v | Y«
Y 4
FATURAMENTO @  FATURAMENTO, META E PROJECAO AO LONGO DO TEMPO =
R$ 6.978_211 @ Faturamento ® Meta @ Projecao
RS 1,0 Mi
META: 6.692.802 Lo
VS ANO ANTERIOR: 53,0% % ATINGIMENTO META
R$ 0,5 Mi
FATURAMENTO POR SUPERVISOR ©) . . . . .
R$ 0,0 Mi .
© Jan Fev Mar Abr Mai Jun Jul Set Out Nov Dez
: : : 2018 :
Diogo Carvalho _ Vendedor Faturamento Meta A Real vs Meta A % Real vs Meta Evolugdo Mensal
CarlFerrera  [RSHGASSTI Wi4szei NN 1 00 % —————
Sofia Ribeiro - R$ 1,5 Mi
Estevan Souza 0 Rr$8em7 | 19479 | N2 -3,4% —_——
5 i i 4 - N—et—— N ——e
Emily Rocha - e Felipe Goncalves RS 663.673 685532 |1 3,2%
Gustavo Barros ~ WUR$ 395224 [ 388367 | > 18% ———
Fernando Silva . R$ 0,3 Mi Gustavo Gomes  [IR§I870.737 11883349 | N 14% e~
Isabella Sousa ¥ R$202465 1| 204203 | N2 09% ———e N ——————
) Julia Silva WRs 386.005 W 339508 W 4 13.7% e
= Total R$ 6.978.211 6.692.802 285.408,87 43% ——
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Olha s6 o que vocé sera capaz de criar apds a Imerséo!

A POWER 81

exFemiznce | CLASSIFICACAO DE CLIENTES - RFV

CLIENTES POR RECENCIA
FATURAMENTO

R$ 6.978.211

TOTAL CLIENTES

141 '3 ——

Can't Lose

0,0%

Loyal Customers

23,8%

At Risk

2,0%

Need Attention

2,0%

Frequéncia e Valor

Hibernating

1.1%

About to Sleep

3,1%

® Recéncia

851 469
. 220 236 219
236
2 = HENENE_
— =
R3 R4 RS Fl 7] F3 F4 F5

ANO MEs REGIAO
2018 v I I Todos v I | Todos v | v «
CLIENTES POR FREQUENCIA CLIENTES POR VALOR
329 e
209 178 216
Vi V2 V3 va V5
Champions FATURAMENTO POR SEGMENTAGAO 2

16,5%

Potential Loyalist

Promising

4,0%

39,7%

New Customers

6,1%

Loyal Customers _ 1,70 Mi

atrisk | 010 mi

Needing Attention | 0,04 Mi
About to Sleep | 0,02 Mi
New Customers | 0,02 Mi
Promising | 0,01 Mi
Hibernating | 0,01 Mi

Lost | 0,00 Mi
Can't Lose Then 0,00 Mi
Potential Loyalist 0,00 Mi
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Olha s6 o que vocé sera capaz de criar apds a Imerséo!

Analise

/\éﬂ}gga/avcs ’ Fluxo de Caixa

R$ 68.891 o R$253.792 oo R$539.356

Saldo Real *=¥  Recebido ®>  Total a receber

R$ 560.892

Total a pagar

Fluxo de Caixa
Tx. Inadimp. a receber

3,00% 71,52 Mil 65,08 Mil 21,36 Mil

— oos i I
-15,07 Mil - 19,71 Mil

-38,52 Mil

1.23%
0,00% 10,10%
-81,3 Mil
Atrasado a Receber PMR
a

R$ 6.642,00 33

fev mar mai jul

A receber - Prox. meses A pagar - Prox. meses

Tx. Inadimplente a pagar
3,00% 0,5 Mi 0,5 Mi

1.88%
0,00%  1695%

Atrasado apagar PMP
v
R$10.519,00 31

Ultima ago

atualizagio

R$ 253.854

Pago

Banco Saldo

Santander ﬂ
Itat Unibanco
Caixa B

Bradesco

Banco do Brasil E
Total R$ 68.891

set out nov dez
2020
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Olha s6 o que vocé serd capaz de criar apés a Imerséo!




VOCE TAMBEM VAI DESENVOLVER SUAS SOFT SKILLS

Como se tornar

Como se posicionar A Como criar seu
referéncia na sua .
no mercado Portfolio de Cases
empresa
Como usar o poder Como conquistar
da comunicacdo clientes

4
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AGORA, DEIXA EU TE PERGUNTAR..



VOCE JA PERDEU OU DEIXOU OPORTUNIDADES PARA

TRAS POR NAO TER AS HABILIDADES NECESSARIAS

0U POR FALTA DE CONHEGIMENTOS AVANGADOS EM
POWER BI?



QUAL 0 GUSTO DESSAS OPORTUNIDADES?
QUANTO VOCE DEIXOU DE GANHAR COM ISS0?



EU TE GARANTO QUE 0 CUSTO DE CONTINUAR
PERDENDO OPORTUNIDADES E MUITO MAIOR DO
QUE 0 INVESTIMENTO NA IMERSAO



ESCOPO INVESTIMENTO

3 DIAS DE IMERSAO PRESENCIAL

CONHECIMENTO TECNICO 12 x R$ 347,37

NETWORKING

N ) ou
EXPERIENCIA PRATICA

SOFT SKILLS RS 3.497,00

25 BUSINESS CASES A vista
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IMERSADO EM POWER Bl
& DAX RAvancado

A

16,17 e 18 de junho
Alphaville/SP

AS VAGAS SAO LIMITADAS
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